
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

SITUATION FAMILIALE 

Marié avec 3 enfants 

 

CONTACT 

TÉLÉPHONE : 

+212679311900 

 

E-MAIL : 

wal.zakri@gmail.com 

 

LOISIRS 

Lecture 

Voyages 

Voitures 

ZAKRI WALID 
FORMATION 

Lycée Hassan II Rabat 

1997 Baccalauréat SA 

 

Faculté de Droit Mohammed V Rabat 

DEUG en droit (en français) 1997-1999 

 

Institut Supérieur de Génie Appliqué (IGA) Rabat 

4 ans en Commerce Markéting 

2000-2004 

 

 

PARCOURS PROFESSIONNEL 

 
Responsables des opération WHS/MT national- Comptoir Service (Groupe 

DISLOG) 

Depuis Mars 2021 à aujourd’hui. 

Animation et suivi des équipes (85 personnes). 

Manager le service. 

Suivi des livraisons. 

Suivi recouvrement et délais. 

Fixer les objectifs, à court et long terme, avec suivi. 

Etablir les KPI mensuel. 

Contrôle des coups. 

Suivi Parc. 

 

 
Responsable Logistique et achats, Les Grandes Semouleries de Safi. 

GROUPE FORAFRIC 

Depuis février 2008 : post actuel (13 ans) 

Mise en place du service Logistique. 

Gestion des flux et des stocks. 

Faire respecter les normes de qualité. 

Planification des livraisons. 

Suivi des livraisons. 

Organisation des chargements. 

Animation et suivi des équipes (chauffeurs, tacherons, magasiniers, ...) 

Suivi maintenance Parc. 

Organisation et suivi de la sécurité sur site (agents de sécurité et 

caméras de surveillance) 

Veiller à la satisfaction des clients et des services internes. 

Centraliser les demandes d’achats et leur traitement. 

Vérification des besoins d’achats. 

Contact et recherche des fournisseurs. 

Passer commande. 

Suivi de la commande jusqu’à réception et distribution. 
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Responsable commercial, Les Grandes Semouleries de Safi.                                     

GROUPE FORAFRIC 

Décembre 2004 au février 2008 (4 ans) 

Mise en place du service commercial. Etablissement 

de la stratégie commerciale. 

 Introduction de la marque Maymouna dans le marché du secteur sud, 

sud-est. 

  Introduction de la marque Boudheb dans le marché du secteur   

Casablanca Rabat Kenitra. 

  Manager et animer le service commercial et ADV. 

Fixer les objectifs des agents commerciaux. 

Suivi des ventes et recouvrement. 

Pratiquer la veille concurrentielle. 

Reporter à la direction générale. 

 

 

COMPÉTENCES 

Bureautique : 

Microsoft office  

ERP : Dynamics AX. 

ERP : SAP. 

 

 

 

 

 
LANGUES 

 

Arabe : Langue Maternelle. 

Français : Courant. 

Anglais : intermédiaire (lu, écrit, parlé) 

Espagnol : Notions de base. 

 

FORMATIONS 

 

Audit Interne. 

La sécurité alimentaire HACCP. 

Les exigences de la norme ISO 9001 V2008. 

Techniques de gestion des équipes. 

La communication interne de l’entreprise. 

Management et coaching sur terrain. 

Les Bonne pratique d’hygiène.  


